Die Aullenhandelsverflechtung der
osterreichischen Regionen 1976-1986

Dieter Keil, in Zusammenarbeit mit Wolfgang Zeiser

1. Einleitung

Die Regionalokonomie stellt im allgemeinen auf die Standortvertei-
lung von Produktion und Bevélkerung im Raum ab und analysiert diese,
ohne dabei explizit und systematisch auf Gesichtspunkte von tibernatio-
nalen Markten und Konkurrenz, internationaler Spezialisierung und ar-
beitsteiliger Integration von Regionen in die Weltwirtschaft, kreislauf-
analytische (Multiplikator-)Aspekte usw. einzugehen.

Um diesen Riickstand zumindest teilweise aufzuarbeiten, wurde eine
wesentliche Verbesserung der Datenbasis (1) zum AnlaB fir eine Studie
tiber die AuBlenhandelsverflechtung der 6sterreichischen Regionen ge-
nommen (2), die in der Folge auszugsweise wiedergegeben wird.

SchwerpunktmiBig werden im weiteren vor allem folgende Fragen
untersucht:
® Die internationale Verflechtungsintensitit und -dynamik der 6ster-

reichischen Regionen (wie weit sind letztere in die internationale Ar-

beitsteilung — und wie weit spezialisiert — integriert?);

® Wie weit setzt sich die Wirtschaft der osterreichischen Regionen auf
den inléandischen und Exportméarkten gegen die ausldandische Konkur-
renz durch?

® Wie weit kommen dabei die (gemeinhin als intraenationale Vor- und

Nachteile der oOsterreichischen Regionen gesehenen) Standorteigen-

schaften der Regionen auch international gegen die ausléandische

Konkurrenz zum Tragen?

Die oben dargestellten Fragen werden dabei vor allem unter der Per-
spektive der Allokations- und Nutzungseffizienz und nicht unter der ei-
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nes moglichen regionalen Disparitatenausgleichs, der in der Regional-
okonomie im allgemeinen im Vordergrund steht, behandelt. Gegen diese
Fragen treten kreislaufanalytische Aspekte — etwa der der Multiplika-
torwirkung des regionalen Aulenhandels - in den Hintergrund.

Im weiteren wird wie folgt vorgegangen:

In Kapitel 2 wird kurz die Methode vorgestellt, mit der die Zensus-
und AufBlenhandelsdaten fiir unsere Anaylse verwendbar gemacht wer-
den. In Kapitel 3 werden theoretische Ansitze zur Analyse des regiona-
len AuBenhandels vorgestellt und daraus Arbeitshypothesen fiir Oster-
reich sowie hier verwendete Abgrenzungen von Regionen und Sektoren
abgeleitet. Das empirische Material wird dann in Kapitel 4 fiir oster-
reichische Funktional(=Nodal-)regionen und in Kapitel 5 fiir Bundeslan-
der analysiert. In Kapitel 6 werden die Ergebnisse an den in Kapitel 3
aufgestellten Arbeitshypothesen gemessen.

2. Die Methode und ihre Grenzen

Um die Liicke an verwertbaren regionalen Aulenhandelsdaten zu fiil-
len, machten wir uns die Tatsache zunutze, dal das Osterreichische
Statistische Zentralamt seit kurzem mit Audoklassys auf der Aktivitats-
ebene eine Kombination von Produktions- und AuBlenhandelsstatistik
von iliber hundert Dreistellern der dsterreichischen Betriebssystematik
1968, die relativ homogene Produktgruppen darstellen, erméglicht (3).
Unter der Annahme, daf die Exportneigung je Produktgruppe unabhén-
gig vom Produktionsstandort ist, 148t sich der 6sterreichische Auflen-
handel nach Sektoren fiir Regionen durch Zusammengewichtung ent-
sprechend der regionalen Produktionsstrukturen nach Dreistellern
regionalisieren (4). Es mufl dabei jedoch im Auge behalten werden, daf3
es auf regionaler Ebene nicht um effektiven, sondern um hypothetischen
AuBlenhandel geht.

Seine Berechtigung leitet der Ansatz aus folgenden Argumenten ab:
Die Produktgruppen sind relativ fein. Es kann zwar nicht grundsatzlich
von Homogenitiat im Sinne des Produktzyklusansatzes gesprochen wer-
den, d. h. die Produkte innerhalb der relevanten Gruppen konnen sich —
etwa je nach Phase des Zyklus - im Hinblick auf Einkommens- und
Preiselastizitat der Nachfrage unterscheiden. Sie gehoren jedoch jeweils
dem gleichen Verwendungssegment an und stehen in mehr oder weniger
direktem (d. h. substitutivem und nicht komplementiarem) Wettbewerb
zueinander.

Dabei geben uns die hypothetischen Exporte auf regionaler Ebene
Informationen tiber die strukturelle Ausrichtung auf die Auslandsnach-
frage bei Regionen, d. h. tiber die Exportmdglichkeiten und -chancen,
nicht aber iiber deren effektive Realisierung. Auch bei groer Homoge-
nitat der Produkte spielen hier Parameter wie regional unterschiedliche
Marktferne, Organisationsgrad und GroBle der Unternehmen usw. eine
zusitzliche Rolle.
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Auf der Seite der Einfuhren lassen sich die analog errechneten Impor-
te als faktische Importkonkurrenz (5) interpretieren, mit der eine Region
aufgrund ihrer Produktionsstruktur konfrontiert ist (6).

Die inldndische Produktion fiir den heimischen Markt ergibt sich
durch Abzug der Exporte vom Produktionsvolumen. Auf der regionalen
Ebene ist diese Grofle (etwa als Quote vom BPW gerechnet) ebenso hy-
pothetisch wie bei den Exporten.

Grundsitzlich kommen hier zwei Arten von Kennziffern zur Anwen-
dung (7):

Quoten: Exporte und Importe in Prozent des BPW, jeweils fiir 1986.
Zur Aussagefahigkeit und ihren Grenzen vgl. oben.

Verdnderungsraten der (regionalen) Exporte bzw. des Inlandsabsatzes
1986 in Prozent p. a. der betreffenden Niveaus von 1976: Sie sind auf der
regionalen Ebene wesentlich weniger hypothetisch als die Niveaus, da
sie nun von der nicht unplausiblen Annahme ausgehen, daf; sich die Ab-
weichungen der regionalen von den osterreichischen Exportquoten (bzw.
der Quoten des Inlandsabsatzes von der Produktion) im Zeitablauf nicht
dandern.

Der Analyse liegen Auswertungen der Jahre 1976 und 1986 zugrunde
(fur vorher gibt es noch keine, fiir die Jahre nachher keine entsprechen-
den Reklassifikationen des Aullenhandels mehr).

SchlieBlich ist noch darauf hinzuweisen, dafl die Auswertungen und
Berechnungen zu laufenden Preisen erfolgen mufiten. Wo Kennziffern
aus der Wertschopfung errechnet wurden, handelt es sich hier um eine
solche zu Marktpreisen (und nicht zu Faktorkosten).

3. Zur Theorie des regionalen Auflenhandels

In Kapitel 3.2 werden einige Arbeitshypothesen liber die Eingliede-
rung der Osterreichischen Regionen in die internationale Arbeitsteilung
und ihre auBenhandelsmiflige Performance aufgestellt. Vorher werden
einige theoretische Grundlagen fiir diese Hypothesen angefiihrt.

3.1 Theoretische Ansdtze (8)

Neoklassik (9): In der Standardversion der vollkommenen Konkurrenz
werden konstante Skalenertriage, homogene Giiter, vollkommene Infor-
mation (auch tiber Technologie), Glitermobilitat und innerhalb der Lan-
der teilweise Faktormobilitat, Preisflexibilitat usw. vorausgesetzt. Da-
mit bestimmt international die relative Knappheit an Produktionsfakto-
ren (ausstattungsbedingte komparative Vor- und Nachteile) den Giiter-
austausch.

Innerhalb der einzelnen Linder wirken nur die Transportkosten
raumprégend: das interregionale Arbeitsteilungs- und Spezialisierungs-
muster ergibt sich als Folge der komparativen Vorteile aufgrund von
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Transportkostendifferentialen zwischen Produktions- und Nachfra-
gestandorten.

Mit diesem Ansatz ergibt sich international und interregional eine
tendenzielle Angleichung der Preise sowie der Produktivitédts- und Ein-
kommensniveaus. Er erklart dabei vor allem komplementéire Arbeitstei-
lung zwischen rohstoffreichen und (human-)kapitalstarken Lindern
bzw. zwischen absatzmarktfernen und -nahen Produktionsregionen.

Neuere Entwicklungen (10): Zur Erklarung einerseits divergierender
6konomischer Entwicklungen handelsmiflig miteinander verflochtener
Lander und Regionen und andererseits der auf Konkurrenz und intra-
sektoraler Spezialisierung beruhenden Muster internationaler und in-
terregionaler Arbeitsteilung geht man neue theoretische Wege:

1. Komparative Vor- und Nachteile im Giliteraustausch sind nicht mehr
allein durch die natiirliche Ausstattung gegeben, sondern auch strate-
gisch beeinfluf3bar.

2. Technologieliickenkonzept: Insbesondere die Information tber tech-
nischen Fortschritt ist nicht mehr vollkommen und tiberdies instru-
mental steuerbar. Dadurch kommt es zu monopolartigen, zeitlich be-
grenzten technologischen Entwicklungsvorspriingen und -liicken, die
neue internationale Arbeitsteilungsmuster bedingen und Divergenz-
prozesse erkliren.

3. ,Neue Sicht“ des AuBlenhandels: Weitere Annahmen des neoklassi-
schen Modells werden systematisch durch solche wie Produktvielfalt,
steigende Skalenertrige, nicht tiber den Markt verlaufende (externe)
Produktionsbeziehungen, monopolistische Konkurrenz u. . ersetzt.
Dadurch werden Produktdifferenzierung und kostengiinstigere tech-
nische Einheiten, organisatorische, raumliche u. 4. Verbundbildungen
als theoretisch integrierte Erklarungselemente fiir Spezialisierungen
innerhalb von Branchen mdéglich, die internationale Arbeitsteilung
uber intrasektoralen Handel zwischen Léndern vergleichbaren Ent-
wicklungsniveaus berticksichtigen.

Raumuwirtschaftliche Ebene: Polarisationstheoretische Ansdtze (11):
Mit der ,,Neuen Sicht“ und dem Technologieliickenkonzept sind polari-
sationstheoretische Ansitze kompatibel. Aus ihnen ergibt sich eine
raumliche Differenzierung (v. a. nach der Zentralitit) innerhalb von
funktionalen (=Nodal-)Regionen. Sie gehen von einer Verbindung inter-
ner (z. B. Grofen-) und externer (z. B. Urbanisations-)Vorteile in zentra-
len Rdumen sowie einer ,,selektiven Mobilitat von Wachstumsdetermi-
nanten“ (12) aus. Letztere betrifft v. a. die unvollkommene Diffusion von
technischem Fortschritt (sie wird durch hohe Kommunikationskosten
bewirkt), eingeschrankte Migrationsbereitschaft, geringe Flexibilitat
der Faktorentgelte usw.

In den Kerngebieten von funktionalen Ridumen ergéinzen einander da-
nach die Moglichkeiten der Lukrierung von Vorteilen von GroBbetrieben
in expansiven Branchen mit Multiplikatorwirkung und Lerneffekten auf
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vorgelagerte oder marktextern ,,verbundene“ Bereiche, die Nahe von (zu-
einander) komplementidren hochrangigen Dienstleistungen, der grof3e
und tief gegliederte Arbeitsmarkt, die Verfiigbarkeit von Infrastruktur
usw. Die Vorteile der raumlichen Biindelung ziehen weiteres Kapital und
Arbeitskrafte v. a. im Bereich hoherer Technologie an, es kommt zu zir-
kuldren Prozessen. Im Hinterland kommt es — quasi spiegelverkehrt —
tendenziell ebenfalls zu kumulativen Prozessen durch Abwanderung von
(qualifizierten) Hochlohnarbeitskraften und durch Investitionsabstinenz
in Bereichen hoherer Technologie. Vorwiegend in Boomzeiten kommt es
zu (aus den Kerngebieten wegen Faktorknappheit verdriangten) Investi-
tionen in weniger produktiven standardisierten und/oder einfachen Ver-
arbeitungsbereichen (13), die Polarisation setzt sich fort und pragt die
raumliche Arbeitsteilung innerhalb der (Industrie-)Lander.

Die Produktzyklushypothese (14) ergénzt die neueren Ansétze: Pro-
dukte mit einem lédngeren Zeitbedarf an produktionstechnischer Ausrei-
fung werden - entsprechend der jeweiligen Koinzidenz von Nachfrage
nach und von regionalem Angebot an Produktionsfaktoren — in den
frithen Phasen in den Kerngebieten (erfunden und) erzeugt und wandern
bei zunehmender Imitation, Wettbewerbsintensitat und (daher erzwun-
gener) Standardisierung in das ,billigere“ Hinterland und/oder in
Schwellenliander (15) ab.

Die raumliche Arbeitsteilung nicht nur nach méglicher Technologie,
sondern auch nach Phasen der unterschiedlichen Konkurrenz und Nach-
frage wirft ein zusétzliches Licht auf die Stellung der Regionen auch in
bezug auf den internationalen Guiteraustausch entsprechend der unter-
schiedlichen Zentralitat: Kerngebiete sind bei PZ-Giitern durch Spezia-
lisierung auf produktméfBige Neuerungen in Bereichen mit hohem Inno-
vationspotential, hoher in- und ausléandischer Nachfragedynamik und
geringer Preiselastizitat (Qualitatskomponenten werden hoher bewertet
als Preishohe) gepragt. (Die individuellen Produkte unterliegen — sie sind
ja ,neu“ — [noch] keiner direkten Importkonkurrenz, sehr wohl jedoch
die statistischen Aggregate, innerhalb derer sie nachfrageseitig — dyna-
mische in- und auslédndische Nachfrage — und angebotseitig — hoher Hu-
mankapitaleinsatz — rangieren.)

Gegen das Hinterland erfolgt die Spezialisierung eher prozeftech-
nisch, die internationale Konkurrenz in bezug auf das individuelle Pro-
dukt nimmt auf allen Markten zu, die relative Nachfragedynamik und
wegen der steigenden Imitationsneigung die Einkommenselastizitat ab,
Wettbewerbsvorteile werden bei steigender Preiselastizitat tendenziell
durch kostengiinstigere Erzeugung mit Preisvorteilen erzielt.

3.2 Arbeitshypothesen

Wenn idealtypische Voraussetzungen vorliegen, ist entsprechend die-
ser Synthese von auBlenhandels- und regionalékonomischen Uberlegun-
gen folgendes zu erwarten (16):
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Arbeitshypothese 1: Zunichst ist es plausibel, dal die Produktion in
den Agglomerationen sich an dem nahen und grolen (Eigen-)Markt ori-
entiert, da sie hier (zumindest) komparative Vorteile im Hinblick auf
Transport-, Wege- und Kommunikationskosten bei der Marktbearbei-
tung hat. Durch diese Barriere schottet sie sich einerseits gegen die Aus-
landkonkurrenz ab, wird aber andererseits auch an Exporten gehindert.

Das gilt vor allem fiir Produkte der Nahversorgung, nicht hingegen
dort, wo die rdumliche Marktorientierung vor den Erfordernissen einer
Spezialisierung zuriicktritt.

Arbeitshypothese 2: So mull angenommen werden, dafl sich die Unter-
nehmen in den diesbeziiglich gut ausgestatteten Agglomerationen v. a.
der entwickelten Industrieldnder, insbesondere in den Branchen mit
groferen Innovationsgelegenheiten tendenziell mit neuen Produkten in
den friihen (Innovations- und/oder ersten Imitations-)Phasen oder aber
mit ,maBgeschneiderten“ technischen Spezialanfertigungen (17) auf-
grund von technologischen Verfiigbarkeitsmonopolen arbeitsteilig in die
Weltwirtschaft integrieren. Dies erfolgt, indem sie die hohen Einkom-
mens- und niedrigen Preiselastizitiaten (d. h. die giinstigen Wachstums-
bedingungen) auch auf den Auslandsméirkten unter der Voraussetzung
der Ahnlichkeit der Praferenzstrukturen nutzen, nachdem sie zuerst auf
dem heimischen Markt Produktions- und Absatzerfahrung gesammelt
haben.

J

Arbeitshypothese 3: Dagegen spezialisieren sich die Unternehmer der
peripheren Regionen im Auflenhandel eher auf bereits weitgehend stan-
dardisierte technologische Produkte in den spaten Imitations- und/oder
Reifephasen mit hohem spezifischem Kapitaleinsatz und unter Wahr-
nehmung von Groflen- und Synergievorteilen und/oder auf einfache Ver-
arbeitungsprodukte auf der Basis von niedrigen Lhnen und Bodenprei-
sen. Das erfolgt unter bereits scharferen (Preis-)Wettbewerbsbedingun-
gen bei gesunkenen Einkommens- und gestiegenen Preiselastizitéten,
wobei die Produkte in dieser Phase zusehends auch unter den Import-
druck von Niedriglohnlédndern geraten.

Arbeitshypothese 4: Dort, wo es sich um keine Produktzyklusgiiter
handelt (bzw. wo die Frithphasen kurz und kaum exportrelevant sind),
besteht die Tendenz zu einer rdumlichen Funktionsteilung: in den Kern-
stadten werden die hoheren Dienstleistungen (F u. E, Marketing usw.)
erbracht, die Erzeugung (und der Export) erfolgt hingegen bereits sehr
friith an peripheren Standorten. Diese Tendenz besteht verstirkt bei
Mehrstandortunternehmen mit Hauptsitzen in den Kernstadten (18).

Arbeitshypothese 5: Bei den groBraumigen Unterschieden der Nodal-
regionen (in unserem Fall Bundesldnder) wird keine Spezialisierung
bzw. kein spezifisches Muster im Hinblick auf intersektorale und intra-
sektorale Arbeitsteilung zwischen den Raiumen mehr angenommen, da in
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jeder Region sowohl zentrale als auch periphere Lagen vorhanden sind.
Was die Partizipation am Aulenhandel anbetrifft, wird — analog zum Po-
tentialansatz (19) - davon ausgegangen, dafl die Nahe zu dynamischen
Auslandsmérkten einen Vorteil fiir die Exporte darstellt, der Inlandsab-
satz aber unter starkeren Druck der konkurrierenden Importe gerit. Das
wiirde grosso modo bedeuten, dafl West- und Zentralosterreich gegen-
tiber Ost- und Stidosterreich im Hinblick auf die Exporte wegen der
Néahe zur dynamischen mitteleuropéischen Region und der niedrigeren
spezifischen Transportkosten bevorzugt sind. In bezug auf die Wettbe-
werbsfahigkeit auf den Inlandsmarkten diirfte es hingegen umgekehrt
sein: hier mufBiten die ost- und siidosterreichischen Bundesldnder ge-
geniiber den konkurrierenden Importen transportkostenbedingte Vor-
teile haben, da die nachfragestarken Agglomerationen eher im Osten lie-
gen. Am deutlichsten miiiten die Auswirkungen der unterschiedlichen
Distanz in jenen Sektoren sein, in denen den Transportkosten das grofite
Gewicht zukommt (20).

Es sei bereits hier darauf verwiesen, daf3 eine groffraumige Analyse,
die sich nur auf Distanzunterschiede stiitzt, sehr komplexe weitere, zum
Teil historisch bedingte Faktoren vernachlassigt und daher zu kurz grei-
fen muB (21).

3.3 Folgerungen fiir die regionale und sektorenmdflige Abgrenzung

Da das fiur die internationale Wettbewerbsfahigkeit wesentliche Hu-
mankapitalangebot in seiner Mobilitat eingeschrankt ist und schwer-
punktméBig in den Kernrdumen zum Einsatz kommt, empfehlen sich zur
Uberpriifung der Arbeitshypothesen 1 bis 4 folgende raumliche und sek-
torale Abgrenzungen:

@ Die Differenzierung der Raume nach ihrer Lage innerhalb von Nodal-
regionen (Kern- und periphere Lagen), die sich mit dem oben darge-
stellten theoretischen Riistzeug am ehesten analysieren lassen;

@ eine Differenzierung der Sachgiiterproduktion fiir diese Zwecke nach
ihrem Skill-Input.

Zur Analyse des empirischen Materials werden daher in Kapitel 4 fol-
gende hochaggregierte Regionen (22) abgegrenzt:

1. GroBstadte (Wien, Landeshauptstddte ohne Eisenstadt und Bregenz)

2. Mittelstadte und Umlandregionen

3. Periphere Lagen.

Um die einzelnen Lagetypen in ihrer internationalen Wettbewerbs-
fahigkeit und AuBenhandelsspezialisierung entsprechend den theoreti-
schen Annahmen analysieren zu konnen, wird weiters in den folgenden
Kapiteln eine relativ abstrakte Sektorenbildung der Sachgiiterproduk-
tion gewahlt, bei der der Skill-Input das Unterscheidungskriterium (23)
darstellt (24):
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Sektor 1: Produkte mit tiberdurchschnittlichem Humankapitaleinsatz
(zu fast 75 Prozent aus dem komplexeren Metallverarbeitungs- und — zu
16 Prozent — aus dem Chemiebereich), auf gesamtosterreichischer Ebene
charakterisiert durch geringe Arbeitsintensitat, hohes Lohnniveau, un-
terdurchschnittlichen Sachkapitaleinsatz, knapp unterdurchschnittli-
che Exportquote und durch sehr hohen Importdruck (Importquote);

Sektor 2: Produkte mit Skill-Input etwa im Durchschnitt der Sachgii-
terproduktion (zu 40 Prozent aus dem Nahrungs- und GenuBmittelbe-
reich, der Rest aus Montan- und Chemiebereich), auf gesamtdosterreichi-
scher Ebene charakterisiert durch niedrigen AuBlenhandelsbeitrag, bei
niedrigerer Arbeitsintensitét, etwa durchschnittlichem Lohnniveau und
uberdurchschnittlichem materiellem Kapitaleinsatz;

Sektor 3: Arbeitsintensive Produkte mit unterdurchschnittlichem Hu-
mankapital-Einsatz, auf gesamtosterreichischer Ebene charakterisiert
durch stark tiberdurchschnittliche Export-, aber nur leicht tiberdurch-
schnittliche Importquote, niedriges Lohnniveau und niedrigen spezifi-
schen Einsatz von Sachkapital (25 Prozent der Produktion stammen aus
dem Textil-, 25 Prozent aus dem Papier- und Holz-, 20 Prozent aus dem
Metallverarbeitungs- und 20 Prozent aus dem Steine-und-Erden- und
Montanbereich).

Die Abgrenzung der Rdume nach ihrer Zentralitdt innerhalb von
Nodalregionen eignet sich jedoch nur zur Uberpriifung der ersten vier
Arbeitshypothesen. Fiir Arbeitshypothese 5 bzw. die groffriumige Ana-
lyse der auBenhandelsmiBigen Spezialisierung und Arbeitsteilung, fur
die (entsprechend dem neoklassischen Ansatz) Distanz und Transport-
kosten gegeniiber den relativ dynamischen mitteleuropéischen Markten
als raumprigende Faktoren magebend sind, stellen die dsterreichischen
Bundeslidnder geeignetere Raumeinheiten dar (25).

4. Die Marktorientierung der Sachgiiterproduktion der dsterreichischen
Regionen nach ihrer Zentralitiit

4.1 Faktorkombination

Tabelle 1 zeigt folgendes:

® Die Erzeugung in den einzelnen Raumtypen entspricht der regionalen
Verfiigbarkeit des Humankapitals: im 6sterreichischen Durchschnitt
skillintensiv erzeugte Produkte werden in den GrofBstidten am mei-
sten und in den peripheren Rdumen (26) am wenigsten erzeugt. Umge-
kehrt ist es mit den skillextensiven Produkten.
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Tabelle 1
Einsatz der Produktionsfaktoren 1986 in
der Sachgiiterproduktion nach Lagetypen
(Abweichung vom Osterreichdurchschnitt in %)

GroB- Zentrale Periphere Osterreich
stadte Gebiete = Gebiete

(Skillintensiver) Sektor 1

Anteil an NPW (%) 46,9 -20,3 -35,4 O0(= 36,7%)
Kapitaleinsatz (1) (4) -12,6 12,8 18,1 0(= 11,7)(5)
Lohnniveau (2) (4) 7,9 - 5,1 -14,7 0 (=340) (5)
Skill-Input (3) (4) 9,7 - 4,6 -20,7 O0(= 68,0%)
(Skillextensiver) Sektor 3

Anteil an NPW (%) -447 15,9 40,9 0(= 34,0%)
Kapitaleinsatz (1) (4) - 5,6 1,4 1,9 0(= 9,1)(5)
Lohnniveau (2) (4) 5,7 1,9 - 6,2 0(=274)(5)
Skill-Input (3) (4) 21,1 - 0,6 -11,5 0(= 35,7%)
Sachgiiterproduktionen zusammen

Kapitaleinsatz (1) (4) -12,1 3,8 11,9 0(= 11,6) (5)
Lohnniveau (2) (4) 7,4 - 14 - 8,6 0 (=309) (5)
Skill-Input (3) (4) 11,4 - 2,1 -14,5 0(= 49,9%)

(1) Abschreibungen je Beschaftigten

(2) Personalkosten je Beschaftigten

(3) Anteil d. Facharbeiter und Angestellten an den Beschiaftigten
(4) Strukturbereinigt (120 Produktgruppen)

(5) In S 1000,-.

Quelle: Osterr. Stat. Zentralamt, eigene Berechnungen.

Nach konventionellen Branchenabgrenzungen sind in den GroBstad-
ten die komplexere Metallverarbeitung, der Nahrungsmittel- und der
Papier-(Verarbeitungs-)bereich (inkl. Druckereien, Tontriager u. 4.), in
den zentralen Gebieten chemische Verarbeitung, Montanprodukte,
Steine und Erdenverarbeitung sowie Textil und in den peripheren Ge-
bieten die Bereiche Textil, Holz, Steine und Erden sowie die einfache
Metallverarbeitung tiberproportional vertreten (27).

@ Dariiber hinaus entspricht — auch innerhalb jedes Sektors — die re-
gionsspezifische Faktorkombination der Verfiigbarkeit der Faktoren.
In den GroBstadten wird mit dem héchsten spezifischen Einsatz an —
hier, wie das Lohnniveau zeigt, teuererem - Humankapital produziert,
an der Peripherie ist der relative Einsatz am geringsten, die Lohnko-
sten je Beschiftigten sind am niedrigsten.
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® Weiters wird gegen die Peripherie hin mit htherem spezifischem Ka-
pitaleinsatz, und, wie man folgern darf, auch Flachenbedarf gefertigt,

d. h. es wird qualifiziertes durch unqualifiziertes Personal, Sachkapi-

tal und Grund und Boden substituiert (28).

Die regionale Struktur und die zum Einsatz kommenden Faktorkom-
binationen entsprechen somit den theoretischen Voraussetzungen. Wel-
ches Bild ergibt sich nun bei der Analyse des regionalen Aulenhandels
und der Konkurrenzsituation unter statischen und dynamischen Bedin-
gungen?

4.2 Ausfuhrorientierung

Tabelle 2 zeigt, daB die Produktionsstruktur in den Grofistidten rela-
tiv stark am inlandischen Bedarf orientiert ist, in den sonstigen zentra-
len Gebiete am stiarksten an den ausliandischen Markten und in den pe-
ripheren Gebiete entsprechend dem 0Osterreichischen Durchschnitt. Die-
ses Ergebnis wire fiir den Durchschnitt der Sachgiiterproduktion an
sich nicht weiters bemerkenswert und entspricht Arbeitshypothese 1, da
von den Grofistddten aus eine zentrale Versorgung dichter und groBer
Absatzméarkte mit Vorteil erfolgen kann.
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Tabelle 2

Auflenhandels- und Konkurrenzkennziffern (1) der ésterreichischen
Sachgiiterproduktion nach Lagetypen (nominell)
(Abweichung v. Osterreichwert in %)

GroB- Zentrale Periphere  Osterreich
stadt Gebiete  Gebiete

(Skillintensiver) Sektor 1

Hypothetische Aus-

fuhrquote 1986 -15,0 21,0 7,8 0 (=38,7%)
Exporte, Verinderungs-

rate, 76/86 in % p. a. - 1,0 1,2 0,4 0(=10,1% p. a.)
Konkurrenzdruck

durch Importe 1986 -16,3 30,— - 17,2 0 (=52,8%)
Heimischer Absatz

76/86 in % p. a. - 0,1 +0 0,7 0(=5,9% p.a.)

(Skillextensiver) Sektor 3

Hypothetische Aus-

fuhrquote 1986 13,9 - 44 - 42 0 (=56,7%)
Exporte, Verdnderungs-

rate 76/86 in % p. a. - 1,7 0,5 0,7 0(=8,0% p.a.)
Konkurrenzdruck

durch Importe 1986 25,9 - 6,3 - 6,7 0 (= 49,1%)
Heimischer Absatz

76/86 in % p. a. - 6,6 1,6 25 0(=2,0% p. a.)

Sachgiiterproduktionen zusammen

Hypothetische Aus-

fuhrquote 1986 -10,4 8,7 -0 0 (=40,2%)
Exporte, Verdnderungs-

rate 76/86 in % p. a. - 1,- 0,4 0,6 0(=8,5% p.a.)
Konkurrenzdruck

durch Importe 1986 - 172 12,0 -10,2 0 (=43,3%)
Heimischer Absatz

76/86 in % p. a. -1,2 0,4 1,5 0(=4,4% p. a.)

(1) Zu den Definitionen siehe Kap. (2)
Quelle: Osterr. Stat. Zentralamt, eigene Berechnungen.
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AuBlerdem wire es — entsprechend Arbeitshypothesen 3 und 4 - még-
lich, daB3 insbesondere in den stark standardisierten und einfachen Ver-
arbeitungssektoren in den GroBstadten schwerpunktmifBig Headquar-
ter-Funktionen wahrgenommen (FuE, Design usw.) und gegen die Peri-
pherie hin die Produktion selbst unter geeigneteren, d. h. tiberwiegend
kostengtinstigeren Voraussetzungen erfolgt, wobei vom letztgenannten
Standort exportiert wird.

Erstaunlich ist jedoch, daB gerade im skillintensiven Sektor, fiir den
Grofistadte gute Produktionsvoraussetzungen mitbringen, die struktu-
relle Ausfuhrorientierung der Grofstddte deutlich schwéacher ausge-
pragt ist als gegen die Peripherie hin. Umgekehrt ist es bei jenen Pro-
dukten, die mit weniger spezifischem Humankapitaleinsatz erzeugt wer-
den: hier sind die GroBstiadte strukturell starker an der auslandischen
Nachfrage ausgerichtet als die sonstigen Zentren und die peripheren Re-
gionen.

Das wiirde darauf hinweisen, dafl die komparativen Vorteile der ein-
zelnen Raumtypen — insbesondere der Stidte — fiir den AuBlenhandel
nicht effizient genutzt werden. Die verschiedentlich behauptete Techno-
logieschwiche der oOsterreichischen Wirtschaft, die im Auflenhandel
deutlich durchschlagt (29) — die Exportquote korreliert auf gesamtoster-
reichischer Ebene negativ mit dem Humankapitaleinsatz (30) —, hitte
damit (auch) ihre regionale Facette und Ursache.

Allerdings wird die regionale Ausfuhrorientierung der Sektoren — wie
erinnerlich — unter der unrealistischen Annahme errechnet, daf3 die pro-
duktspezifischen Exportquoten regional invariant sind. Immerhin kénn-
te es nun sein, daf zwar die spezifische gesamtosterreichische Exportlei-
stung bei mit technologischem Anspruch gefertigten Produkten im
osterreichischen Durchschnitt (31) nicht hoch ist, aber regional positiv
mit dem Humankapital-Input korreliert. Dann waren die Exportquoten
von skillintensiven Hochtechnologieprodukten innerhalb der betreffen-
den Warengruppen (entsprechend These 2)

@ in den Stadten standortspezifisch stark tiberdurchschnittlich (32)

® und wiirden gegen die Peripherie hin — wo innerhalb der gleichen Pro-
duktgruppe starker standardisiert bzw. einfacher verarbeitet wird —
abnehmen.

Das heifit, daB unsere Methode die Exportquote im skillintensiven
Sektor in den GrofBstiddten unter- und in den periphereren Lagen tiber-
schétzen wiirde. Umgekehrt kénnte es — entsprechend den Arbeitshypo-
thesen 3 und 4 - bei den einfacheren Verarbeitungsprodukten mit nied-
rigem Humankapitaleinsatz sein: in den Stadten werden Hauptsitzfunk-
tionen ausgeiibt, an den peripheren Standorten mit giinstigeren Kosten
und Standortvoraussetzungen wird produziert (und exportiert).

In diesem Fall wiren die intrasektorale Struktur in den Grofistadten
und ihre Spezialisierung im internationalen Wettbewerb theoriegemaf
ausgerichtet und ihre Produktivkrafte wiirden in dem Sinne ausgeniitzt,
daB von den Agglomerationskernen her die Integration der osterreichi-
schen Wirtschaft in die internationale Arbeitsteilung und ihr Anschluf}
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an die Standards des technischen Fortschritts in den Industrielandern
mit Erfolg betrieben wird.

4.3 Die Ausfuhrdynamik

Zur Ergénzung soll daher die regionale Dynamik der Ausfuhren be-
trachtet werden, die ja unter der wesentlich realistischeren Annahme er-
rechnet wurde, da3 sich die Abweichung der standortspezifischen von
den osterreichdurchschnittlichen Exportquoten je Produktgruppe im
Untersuchungszeitraum nicht dndert (vgl. hierzu ebenfalls Tabelle 2).

Zunichst ist festzustellen, dafl auf gesamtosterreichischer Ebene (aber
auch in jedem einzelnen Regionstyp) die Exportdynamik des skillinten-
siven Sektors hoher ist als bei den mit weniger Humankapitaleinsatz ge-
fertigten Produkten. Das spricht zwar nicht gegen die These vom 0Oster-
reichischen AuBlenhandelsdefizit bei technologischen Giitern, weist aber
(angesichts des schwécher ausgepriagten Gefilles der Importdynamik)
auf einen Aufholeffekt Osterreichs hin.

GemailB der oben entwickelten Theorie miifite in den Stédten in den
technologisch anspruchsvolleren Sektoren in den fritheren Phasen des
Produktzyklus — d. h. auf dynamischen, einkommens-, aber wenig preis-
elastischen in- und auslandischen Méarkten — auf der Basis von Qua-
litats- und nicht nur von Preisvorteilen (wie gegen die Peripherie hin)
operiert werden. Dementsprechend miifiten sich auch die Exporte dieses
Sektors in den Stadten besser entwickeln als in den Randlagen.

Wie ebenfalls aus Tabelle 2 hervorgeht, expandieren nun aber die Ex-
porte aus den Grofistidten ebenfalls nicht nur im Durchschnitt der
Sachgiiterproduktion deutlich langsamer als aus den sonstigen zentra-
len und peripheren Gebieten (die Differenzen betragen minus 1,4 und
minus 1,6 Prozentpunkte p. a.), was — vgl. oben — nicht weiter auffallig
wire. Abweichend vom theoretischen Ansatz ist aber die negative Diffe-
renz des Wachstumstempos im skillintensiven Sektor der Grofistddte ge-
geniiber den zentralen und peripheren Gebieten (-2,2 und -1,4 Prozent-
punkte) besonders augenfillig. Hier stellen also die schlechter ausgestat-
teten zentralen Gebiete den eigentlichen Motor der Exportdynamik dar
(sie weisen auch die hochste strukturelle Ausfuhrorientierung in diesem
Sektor auf). Auch im skillextensiven, nicht gerade ,stadtadiquaten”
Sektor ist die Veridnderungsrate der stddtischen Exporte deutlich
schwicher als die der peripheren und sonstigen zentralen Gebiete, was
allerdings durchaus hypothesenkonform ist.

Zusammenfassend ist anzumerken, dafl auch die Dynamik der Expor-
te der humankapitalintensiven Produkte nicht darauf hinweist, daf} die
in diesem Segment besonders deutlichen Standortvorteile der Grofstid-
te fiir den Export ausreichend geniitzt werden. Nicht nur die strukturel-
le Ausfuhrorientierung, sondern auch die effektive Ausfuhrdynamik die-
ses Sektors ist insbesondere in den sonstigen zentralen Gebieten, aber
auch in den peripheren Regionen deutlich héher als in den GrofBstadten.
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4.4 Importkonkurrenz

SchlieBlich soll noch der Druck der ausldndischen Importe auf den In-
landsabsatz auch unter dem Blickwinkel der Uberpriifung der Export-
leistung der untersuchten Regionstypen betrachtet werden (vgl. eben-
falls Tabelle 2).

Auch hier zeigt sich im Durchschnitt der Sachgiiterproduktion, daf3
die Produktion der Grofistadte von ihrer Struktur her tiberdurchschnitt-
lich gegen die auslandische Konkurrenz abgeschirmt ist, was im Lichte
der Arbeitshypothese 1 genausowenig erstaunt wie die besonders starke
Ausrichtung der groBstadtischen Produktion auf den inlédndischen
Markt.

Erstaunlich ist allerdings auch hier wieder die sektorale Differenzie-
rung:

Zunéchst muB festgehalten werden, dal — auf gesamtosterreichischer
Ebene - die humankapitalintensiv gefertigten Produkte der ausldndi-
schen Konkurrenz etwas stirker ausgesetzt sind als die skillextensiven
Produkte. Das entspricht zunichst der Hypothese, dall das 6sterreichi-
sche Handelsbilanzpassivum eine Folge des strukturellen technologi-
schen Defizits Osterreichs gegeniiber den Industriestaaten ist (33).

Bemerkenswert ist jedoch, dafl das Gefille des Importdrucks in den
Grofistadten nicht nur umgekehrt, sondern dariiber hinaus auch noch
sehr steil verlauft. So ist gerade der ressourcenintensive und einfache
Verarbeitungsbereich, der kaum Agglomerationsvorteile lukrieren kann
und von der Kostenstruktur her ohne transportkostenbedingten Ge-
bietsschutz international kaum wettbewerbsfihig ist, der auslédndischen
Konkurrenz deutlich starker ausgesetzt, als dies in den zentralen und
peripheren Regionen der Fall ist, die bei der Verteidigung des Inlands-

‘marktes immerhin auf billigere Bodenreserven und Arbeitskrifte
zurlickgreifen konnen.

Dementsprechend ist auch die Performance dieses Sektors auf dem In-
landsmarkt: im Untersuchungszeitraum schrumpft er bei den groBstad-
tischen Betrieben um fast 5 Prozent p. a., gegen die Peripherie hin erzie-
len die Unternehmen bei deutlich niedrigerem Importdruck ein zuneh-
mend besseres Wachstumsergebnis.

Hingegen schirmt sich der humankapitalintensiv produzierende Sek-
tor 3 in den GrofBstadten stark gegen die Importkonkurrenz ab, wogegen
die Unternehmen in den sonstigen Zentren und in den Randgebieten ihr
deutlich starker ausgesetzt sind (nicht nur im Vergleich zu den Kernge-
bieten, sondern auch gegentiber dem skillextensiven Sektor 3).

Laut Theorie miilte es umgekehrt sein: Die grofistadtischen Betriebe
des Sektors miifliten angesichts ihrer Standortvorteile im Vergleich zu
den periphereren Lagetypen die Moglichkeit der internationalen Spezia-
lisierung und des intrasektoralen Handels besser wahrnehmen kénnen
und - rein statistisch gesehen - im Bereich starker internationaler Kon-
kurrenz operieren. Tatsichlich orientiert sich der Technologiesektor
aber gerade in den gut ausgestatteten Grof3stiddten an wenig expansiven
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inlandischen Marktnischen und setzt sich erst gegen die Peripherie hin
starker der ausldndischen Konkurrenz aus.

Dabei ist anzumerken, dafl Sektor 1 in den GroB3stadten auf dem (stér-
ker geschiitzten) Inlandsmarkt eine zumindest im regionalen Vergleich
hohe Dynamik aufweist. Der heimische Absatz expandiert hier mit 5,8
Prozent p. a. deutlich knapper unter dem Niveau der iibrigen Lagetypen
(5,9 Prozent und 6,6 Prozent) als dies etwa bei der Exportdynamik im re-
gionalen Vergleich der Fall ist (vgl. oben).

Zusammenfassend 148t sich also feststellen, dal die Grobanalyse der
regionalen Sektorenstrukturen und Faktorkombinationen aus Kapitel
4.1 tauscht. Die Untersuchung der Aulenhandelsdaten 148t klar erken-
nen, daf3 v. a. in den Groflstadten innerhalb der sensiblen Sektoren 1 und
3 mit den falschen Produkten auf den falschen Mirkten operiert wird.
Dadurch werden v. a. wesentliche Vorteile der GroB3stadte (34) fir den
Technologiebereich nur unzureichend ausgentitzt.

Tabelle 3
Cash Flow (1) je Beschiiftigten 1986 nach Sektoren (2) und Lagetypen
(in S 1000,-)
GroB-  Zentrale Periphere Osterreich
stadt Gebiete Gebiete
Sektor 1
Skillintensive Produkte 76,2 108,9 101,4 91,0
Sektor 2
Durchschnittl.
Skilleinsatz 133,3 118,7 121,3 123,8
Sektor 3
Skillextensive Produkte 58,1 115,0 102,2 98,3
Sachgiiterproduktion 85,8 114,4 107,1 102,7

(1) NPW (zu Marktpreisen) abziiglich Personalkosten.
(2) Bereinigt um Tabak- und Mineral6lindustrie.
Quelle: Osterr. Stat. Zentralamt, eigene Berechnungen.

Wie Tabelle 3 zeigt, driicken sich die Folgen der im grofen und ganzen
verfehlten Marktausrichtung der groBstadtischen Sachgiiterproduktion
auch in einem (im Vergleich zu den sonstigen Zentren und den periphe-
ren Gebieten) wesentlich niedrigerem Ertragsniveau der beiden sensi-
blen Sektoren 1 und 3 aus. Lediglich der exponierte Sektor 2 kann hier
den Konkurrenzschutz durch hohere spezifische Transport- und Wege-
kosten auch in Form héherer Ertrige lukrieren.
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5. Die Marktorientierung der Sachgiiterproduktion nach
Bundeslindern

Zunachst sei wiederholt, daf3 fiir die Eingliederung der Bundesldnder
in die internationale Arbeitsteilung kaum theoretische Konzepte ent-
wickelt werden konnten, sodall hier eher deskriptiv vorgegangen wird
(35). Die folgenden Ausfiihrungen sind mit den Abbildungen 1 und 2 im
Anhang dokumentiert.

Wien: Ungeniigende Nutzung der Agglomerationsvorteile, schwache
Exportdynamik und Ausweichen auf wenig expansive inldndische
Marktnischen im Technologiesektor.

In der Bundeshauptstadt sind der skillintensive Sektor mit 58 Prozent
(vor allem im Bereich der komplexeren Metallverarbeitung, aber auch
bei Chemie), die beiden librigen mit je knapp liber 20 Prozent vertreten
(von Bedeutung im ,,geschiitzten® Sektor ist in Wien die Erzeugung von
Nahrungs- und GenuBmitteln und im Sektor 3 die Papierbranche). Be-
reinigt nach der Produktstruktur erfolgt die Produktion arbeitsintensiv
zu aullerordentlich hohen Lohnen, mit minimalem spezifischem Kapita-
leinsatz und mit extrem niedrigen Ertragen.

Die Produktionsstruktur ist iiberdurchschnittlich an der inneroster-
reichischen Nachfrage ausgerichtet, was an und fiir sich fiir eine GroB3-
stadt nicht unplausibel ist (vgl. oben Kapitel 4). Bemerkenswert hinge-
gen ist, daBl diese Orientierung insbesondere auch ein Effekt der human-
kapitalintensiver produzierenden Sektoren 1 und 2 ist, die noch dazu
uberdurchschnittlich gegen auslandische Importe geschiitzt sind.

Die Wachstumsperformance sowohl auf dem Auslands- als auch (et-
was weniger, und mit Ausnahme des Sektors 1) auf dem Inlandsmarkt ist
stark unterdurchschnittlich. Auf dem osterreichischen Markt entwickelt
sich der hier stark der Importkonkurrenz ausgesetzte skillextensive Sek-
tor 3 um fast 8 Prozent p. a. unter dem 6sterreichischen Durchschnitt
(nomineller Riickgang tiber 5 Prozent p. a.!).

Niederosterreich: Verfehlte raumliche Arbeitsteilung mit Wien, schwa-
che Entwicklung auf stark konkurrenziertem Inlandsmarkt im Techno-
logiesektor.

In Niederosterreich ist ~ umgekehrt wie in Wien - der skillextensive
Sektor 3 mit knapp 40 Prozent am starksten (vor allem Holz, einfache
Metallverarbeitung, Montanprodukte) und der humankapitalintensive
Sektor 1 mit knapp 30 Prozent der Sachgiiterproduktion (hier vor allem
der Chemiebereich, nur wenig komplexe Metallverarbeitung) am
schwichsten vertreten, der ,geschiitzte inlandsorientierte Sektor 2 in
etwa in der Mitte (von Bedeutung sind hier Nahrungs- und GenuBmittel,
ebenfalls Chemie- bzw. Minerolverarbeitungsprodukte). Strukturberei-
nigt erfolgt die Produktion arbeitsintensiv, mit relativ niedrigem Lohn-
niveau und etwa durchschnittlichem spezifischem Kapitaleinsatz. Vom
Ertrag her ist der Erfolg tiberdurchschnittlich.
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Differenziert nach Sektoren zeigt sich ein gegeniiber der besser mit
Humankapital und Dienstleistungen ausgestatteten Bundeshauptstadt
umgekehrtes (und fiir die raumliche Arbeitsteilung mit Wien bezeich-
nendes) Bild: Niederosterreich produziert mit dem humankapitalinten-
siven Sektor deutlich exportorientiert und auch mit relativ hoher Ab-
satzdynamik auf den Auslandsméirkten. Auf dem (in Niederosterreich
stark der ausléandischen Konkurrenz ausgesetzten) Binnenmarkt retis-
siert Sektor 1 jedoch deutlich (um 2,5 Prozent p. a.) unterdurchschnitt-
lich. Der Sektor 3 hingegen ist sehr deutlich, wenn auch vom Wachs-
tumserfolg her nur leicht tiber dem &sterreichischen Sektor liegend, auf
den osterreichischen Absatz hin orientiert. Der , geschiitzte“ Sektor 2
expandiert auf beiden Markten um knapp 1,5 Prozent p. a. rascher als
auf gesamtosterreichischer Ebene.

Burgenland: Kriftige Dynamik auf Export- und Inlandsmarkt nur im
geschiitzten Nahrungsmittelbereich.

Noch starker als in Niederosterreich ist im Burgenland Sektor 3 (ins-
besondere Textilbereich) vertreten, etwa im gleichen Ausmafl der ,,ge-
schiitzte* Sektor 2 (hier v. a. Nahrungsmittel) und stark unter dem oster-
reichischen Durchschnitt der humankapitalintensive Sektor 1. Produkt-
strukturbereinigt erfolgt die Produktion besonders arbeitsintensiv zu
extrem niedrigen Lohnkosten, mit etwas tiberdurchschnittlichem Kapi-
taleinsatz und mit sehr geringem Ertrag.

Die Sachgiiterproduktion ist strukturell tiberdurchschnittlich auf -
verstarkt gegen Importkonkurrenz abgeschottete -~ Segmente der oster-
reichischen Nachfrage ausgerichtet. Das ist insbesondere ein Effekt der
Marktorientierung der Sektoren 1 und 2, von denen v. a. der ,,geschiitz-
te” Sektor 2 auf dem Auslands- und — weniger deutlich — auf dem In-
landsmarkt viel kraftiger expandiert als der gesamtosterreichische Sek-
tor. Der an unqualifizierten Arbeitskraften orientierte Sektor 3 ist hin-
gegen mit geringem Wachstumserfolg auf Ausfuhrprodukte ausgerichtet
und auf dem Osterreichischen Markt stark der ausldndischen Konkur-
renz ausgesetzt. Seine inldndische Absatzleistung ging im Untersu-
chungszeitraum auch dementsprechend um knapp 5 Prozent p. a. nomi-
nell zuriick (Osterreichdurchschnitt: plus 2 Prozent p. a.).

Steiermark: Gespaltene Wirtschaft, dynamische Exportleistung der
Landeshauptstadt im Technologiebereich, schwache Performance der
zentralen Gebiete in den traditionellen Sektoren.

Die Produktionsstruktur dieses Bundeslandes ist relativ ausgeglichen
und zeigt nur im ,,geschiitzten* Sektor 2 (v. a. im Montan- bzw. Stahlbe-
reich, der den unterproportionalen Anteil im Nahrungs- und GenufSmit-
telbereich iiberkompensiert) ein Ubergewicht. Im humankapitalintensi-
ven Sektor 1 wird eine geringe ,,Strukturliicke” vom Chemiebereich ver-
ursacht, die durch den tiberdurchschnittlichen Anteil der komplexeren
Metallverarbeitung nicht ganz ausgeglichen werden kann. Der Sektor 3
ist ebenfalls leicht unterreprasentiert (einem hohen Anteil im Papier-
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und im einfachen Metallverarbeitungsbereich steht ein niedriger Anteil
der Textilverarbeitung gegeniiber). Produktstrukturbereinigt arbeitet
die Sachgiterproduktion arbeitsintensiv, zu extrem niedrigen Lohnko-
sten und mit geringem spezifischem Kapitaleinsatz, bleibt aber dennoch
relativ ertragsschwach.

Die steirische Sachgiiterproduktion ist nach der in Oberosterreich und
Vorarlberg am starksten von allen Bundeslédndern an den Exportméark-
ten orientiert, auf denen sie wachstumsmaéBig leicht schwicher als die
gesamtosterreichische Produktion retissiert. Trotz einer deutlichen Ab-
schirmung gegen die Importkonkurrenz expandiert sie auch auf dem In-
landsmarkt um etwa Y. Prozent p. a. unterdurchschnittlich.

Differenziert nach Sektoren ergibt sich jedoch folgendes Bild: Der hu-
mankapitalintensive Sektor ist (nach Niederosterreich und Oberoster-
reich) am starksten von allen Bundesldandern an Exportméarkten orien-
tiert und weist dort auch (mit 14,5 Prozent um 4 Prozent p. a. tiber dem
osterreichischen Durchschnitt!) die hochste Wachstumsrate auf. Sektor
3 expandiert exportméaBig um tiber /- Prozent p. a. unter und auf dem -
deutlich gegen Importe abgeschotteten — dsterreichischen Markt in etwa
gleich stark liber dem Bundesdurchschnitt. Der ,geschiitzte Sektor 2
(Monatsprodukte) ist relativ stark an den Auslandsmirkten orientiert,
expandiert dort allerdings um tber 1,5 Prozent p. a. schwécher als der
osterreichische Sektor. Auf dem tiberdurchschnittlich der auslandischen
Konkurrenz ausgesetzten Osterreichischen Markt liegt der Wachstum-
serfolg ebenfalls deutlich unter dem 6sterreichischen Durchschnitt. Dar-
aus laBt sich folgern, daBl die Starke der Steiermark die gute Performan-
ce des (vor allem in Graz angesiedelten) Technologiebereiches darstellt.
Die Schwichen diirften hingegen in einem gewissen strukturellen Min-
derbesatz in diesen skillintensiven Branchen und im Uberbesatz mit tra-
ditionellen und auf den in- und ausldndischen Mirkten iiberdies mit ge-
ringer Durchsetzungskraft operierenden Branchen liegen, die standort-
maflig insbesondere in der Obersteiermark angesiedelt sind.

Kdrnten: Gute Absatzleistung auf dem heimischen Markt in einfachen
Technologiebereichen bei geringer Importkonkurrenz. _

Die Sachgiiterproduktion in Kirnten ist von ihrer Struktur her durch
einen hohen Anteil des Sektors 3 (insbesondere in den Branchen Steine
und Erden, (Grundstoff-)Chemie und Textil) sowie durch einen niedri-
gen Anteil im humankapitalintensiven Sektor 1 und im ,geschiitzten“
Sektor 2 (wenig Nahrungs- und GenuBmittel- und Montanprodukte) ge-
pragt. Die Produktion erfolgt — auch bereinigt um die Produktstruktur -
eher arbeitsintensiv, mit durchschnittlichem spezifischem Kapitalein-
satz und mit Ertrdgen in etwa im 6sterreichischen Durchschnitt.

Die Marktorientierung der Kiarntner Sachgiiterproduktion préasentiert
sich ebenfalls 4hnlich wie auf gesamtosterreichischer Ebene, jedoch sind
die auf die Inlandsnachfrage abstellenden Segmente strukturell relativ
stark gegen Importkonkurrenz abgeschottet und zeigen auch eine tiber-
durchschnittliche Wachstumsperformance des Absatzes in Osterreich
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auf. Das gilt insbesondere fiir den an und fiir sich schon ,,geschiitzten“
Sektor 2, wobei dessen Umsatzerfolge auf dem (schmalen) ausldndischen
Markt die des gesamtosterreichischen Sektors (7,3 Prozent p. a.) deutli-
cher (um 2,2 Prozent p. a.) libersteigen, als diejenigen auf dem weniger
expansiven inldndischen Markt (um 1,2 Prozent p. a.). Auf dem letzteren
weist der humankapitalextensive Sektor bessere Erfolge auf (5,4 Prozent
p. a.) als der osterreichischen Sektor (2 Prozent p. a.)

Oberosterreich: Orientierung an Exportmdrkten im skillintensiven
Bereich bei mdfiiger Absatzleistung.

In diesem Bundesland weist die Sachgtiterproduktion nach Wien die
humankapitalintensivste Struktur auf, wobei im Sektor 1 insbesondere
dem Chemiebereich eher ein hohes Gewicht zukommt. Im ebenfalls
uberdurchschnittlich vertretenen , geschiitzten“ Sektor dominieren ver-
gleichsweise die Montanprodukte (insbesondere im Kernraum Linz).
Von der Faktorkombination und der Ertragsstiarke her liegt Oberoster-
reich im o6sterreichischen Durchschnitt.

Die Produktionsstruktur weist insbesondere in den Sektoren 1 und 2
eine uberdurchschnittliche Exportorientierung auf, die Wachstumsper-
formance auf den Auslandsmairkten ist aber nur im ,,geschiitzten* Sek-
tor 2 und im skillextensiven Sektor 3 tiberdurchschnittlich. Auf dem In-
landsmarkt operiert die oberdsterreichische Sachgiiterproduktion
durchwegs (v. a. im Sektor 2) auf tberproportional importgeschiitzten
Segmenten und kann dort (mit Ausnahme von Sektor 1) auch vergleichs-
weise gut reiissieren.

Insbesondere auf den Auslandsmarkten — und hier wieder im human-
kapitalintensiven Bereich — zeigen somit v. a. der duBere Ring des Zen-
tralraumes, aber auch die Peripherie eine hohe Dynamik. Ihr Wachs-
tumsspielraum ist jedoch durch die ,Blockade” des Kernraumes (als po-
tentieller Wachstumspol) durch wenig stadtaddaquate und duBerst robu-
ste montanistische Strukturen eingeengt.

Salzburg: Orientierung am Osterreichischen Markt bei geringer Im-
portkonkurrenz.

Die Struktur der Salzburger Wirtschaft nach dem Humankapitalein-
satz ist dhnlich ausgepriagt wie in Niederosterreich. Im tiberdurch-
schnittlich vertretenen Sektor 3 werden eher im Papier- und Holzbereich
Akzente gesetzt. Die leichte ,,Strukturliicke” im Sektor 1 geht gleicher-
malen auf die komplexere Metallverarbeitung und die Chemie zurtck.
Strukturbereinigt ist die — arbeitsintensive — Produktion (bei etwa im
osterreichischen Durchschnitt liegendem Lohnniveau) tiberdurch-
schnittlich kapitalintensiv und ertragsstark.

Die Sachgiiterproduktion in Salzburg ist nach Wien am starksten an
der inlandischen Nachfrage orientiert (v. a. in den humankapitalintensi-
veren Sektoren 1 und 2) und gleichzeitig am starksten gegen Importkon-
kurrenz abgeschirmt (besonders deutlich im Sektor 2, aber auch im Sek-
tor 3). Die inlandische Absatzleistung entwickelt sich iiberdurchschnitt-
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lich, insbesondere in den Sektoren 3 und 1. Die Wachstumsperformance
der Auslandsumsitze ist hingegen unterdurchschnittlich, am deutlich-
sten bei Sektor 1.

Tirol: Hohes Wachstumsiveau auf allen Mdrkten; besonders dynami-
sche Exportleistung bei hoher Spezialisierung im ressourcenintensiven
Bereich.

Nach Vorarlberg ist die Sachgiiterproduktion in Tirol am stiarksten
vom an materiellen Ressourcen und einfachen Arbeitskriften orientier-
ten Sektor 3 gepriagt (mit Dominanz der Verarbeitung von Steinen und
Erden, Holz und Textil). Dem ,geschiitzten“ Sektor 2 (dominiert von
Nahrungs- und Genufimitteln) kommt hingegen der zweitkleinste Anteil
von allen Bundesldndern zu und Sektor 1 ist ebenfalls unterdurch-
schnittlich reprasentiert. Bereinigt um die Produktionsstruktur, erfolgt
die Tiroler Produktion eher arbeitsextensiv, mit sehr hohem spezifi-
schem Einsatz an materiellem und mit in etwa durchschnittlichem Hu-
mankapital bei knapp unterdurchschnittlichem Lohnniveau. Sie ist
auflerordentlich ertragsstark.

Die Exportorientierung ist lediglich im Sektor 3 gerade im oster-
reichischen Ausmal gegeben, die beiden tibrigen Sektoren — insbesonde-
re der , geschiitzte“ — sind uberdurchschnittlich auf inldndische Nach-
fragesegmente mit strukturell geringerem Importdruck ausgerichtet. Die
Umsétze sowohl auf den in- als auch auf den auslandischen Markten ex-
pandieren am stidrksten von allen Bundesldandern, wobei Sektor 3 als
Spitzenreiter fungiert. Nur in Sektor 2 entwickelt sich die Exportlei-
stung unter dem osterreichischen Durchschnitt.

Nach regionalen Gesichtspunkten ist die technologische und Wachs-
tumsschwéche der Sachgiiterproduktion der einzig am Fremdenverkehr
ausgerichteten Landeshauptstadt bemerkenswert. Nur in quantitativer
Hinsicht kann deren Funktion vom dynamischen Ring des Zentralrau-
mes libernommen werden.

Vorarlberg: Hohe Auflenhandelsorientierung nur im arbeitsintensiven
Sektor 3, hohe inldndische Absatzdynamik des kleinen humankapitalin-
tensiven Bereichs.

Die Struktur der Sachgiiterproduktion ist vom Textilbereich geprigt,
der den mit einem Strukturanteil von 58 Prozent dominanten Sektor 3
bestimmt. Weitere 10 Prozent nimmt der einfache Metallverarbeitungs-
sektor ein. Die Sektoren 2 und vor allem 1 sind stark unterdimensioniert.
Bereinigt um die Produktstruktur erfolgt die Produktion mit hohem spe-
zifischem Einsatz sowohl an Sach- als auch an Humankapital, und zwar
mit relativ hohem Lohnniveau bei niedrigster Arbeitsintensitat und bei
dennoch tiberdurchschnittlichen Ertragen.

Daf} Vorarlberg strukturell stark exportorientiert ist, liegt allein am
skillextensiven Sektor 3, und zwar insbesondere am hohen Gewicht des
Textilbereiches. Die iibrigen Sektoren stellen auf tiberdies stark gegen
die Importkonkurrenz abgeschottete Segmente des Inlandsmarktes ab,

156




18. Jahrgang (1992), Heft 2 Wirtschaft und Gesellschaft

wobei auf letzterem insbesondere die Absatzleistung des Sektors 1 (12,1
Prozent p. a. gegeniiber 5,9 Prozent im &sterreichischen Durchschnitt)
beeindruckt. Die Expansion der Auslandsumsitze ist in allen 3 Sektoren
uberdurchschnittlich (in Sektor 3 in starkem Ausmalle die der einfachen
Metallverarbeitung, nicht jedoch des Textilbereiches).

6. Zusammenfassung und Folgerungen

6.1 Ergebnisse

Als Ergebnis der Kapitel 4 und 5 146t sich festhalten, dafl die aus den
theoretischen Uberlegungen in Kapitel 3 abgeleiteten Arbeitshypothe-
sen fiir Osterreich nur bedingt zutreffen:

Arbeitshypothese 1, nach der die Produktion in Agglomerationen ten-
denziell eher an den nahen und grofen Eigenmirkten orientiert ist und
sich von der ausliandischen Konkurrenz abschirmt, wird zwar im Durch-
schnitt der Sektoren bestitigt, d. h. die Export- und Importquoten der
groBstadtischen Produktion liegen unter dem Bundesdurchschnitt.

Jedoch gilt das nur in dieser unspezifischen Formulierung. Bei sekto-
raler Differenzierung zeigt sich namlich, daB v. a. Sektor 3, dessen Be-
triebe mit groBstadtischem Standort sich eigentlich aus Griinden gerin-
ger potentieller Spezialisierung und mangelnder innovatorischer Gele-
genheiten angesichts des hohen Faktorpreisniveaus (durch Produktwahl
mit hohen spezifischen Transport- und Wegekosten) dem ausléndischen
Wettbewerbsdruck entziehen mii3ten, dennoch im tiberdurchschnittlich
konkurrenzintensiven Bereich operiert. Dartiber hinaus ist im einfachen
Verarbeitungsbereich der GroBstiadte die Exportorientierung strukturell
besonders ausgeprigt, kann jedoch - unter dynamischen Aspekten —
nicht umgesetzt werden.

Zu Arbeitshypothese 2: Auf der anderen Seite ist es so, dal die Funk-
tionsfihigkeit der Agglomerationskerne in Sektor 1, der ein besonders
hohes Potential an intrasektoraler Spezialisierung, internationaler Inte-
gration und an innovatorischen und technologischen Moéglichkeiten auf-
weist, im Hinblick auf die Wahrnehmung dieser Moglichkeiten gestort
ist: Der humankapitalintensive Bereich weist in den GroBstadten struk-
turell eine niedrige Exportneigung auf und produziert auf dem Inlands-
markt in Bereichen, in denen er dem internationalen Wettbewerb kaum
ausgesetzt ist. Es fehlt ihm dadurch an Ertrags- und Wachstumsspiel-
raum. Aullerdem diirften damit negative Auswirkungen auf den intra-
und interregionalen Technologietransfer verbunden sein.

Das gilt insbesondere fiir Wien und die west- und oberosterreichischen
GroBstadte (v. a. Insbruck und Linz), kaum jedoch fur Sitidosterreich
(Graz!) (36).
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Zur Arbeitshypothese 3: Hingegen ist die Leistung der Sachgiiterpro-
duktion in den sonstigen zentralen Gebieten und peripheren Regionen
v. a. in den Bereichen der standardisierten Produktion und einfachen
Verarbeitung weitgehend zufriedenstellend. Das gilt qualitativ, denn sie
nutzt ihre standortspezifisch zur Verfiigung stehenden Produktionsfak-
toren kostengtinstig aus. Dadurch retissiert sie auch — und hier handelt es
sich um den quantitativen Aspekt — mit weniger Kostendruck als die
groflstadtischen Unternehmen und niitzt ihren Wachstumsspielraum
v. a. auf den Auslandsmirkten besser aus. Das ist angesichts des vermut-
lich nur schwachen Technologietransfers aus den Agglomerationskernen
bemerkenswert.

Das Gesagte gilt insbesondere fiir West- und Oberosterreich sowie fiir
die stidosterreichische Peripherie, am wenigsten fiir Ostosterreich und
die zentralen Lagen in Suidosterreich, die von alten Industrien mit domi-
nierenden montanistischen Strukturen gepragt sind.

Zu Arbeitshypothese 4: In Branchen mit relativ wenig innovatorischen
Gelegenheiten, d. h. mit weitgehend ausgereiften Technologien, erfolgt
die Weiterentwicklung routinemiBig und erfordert kaum den raumli-
chen Verbund mit der Produktion oder mit externen Diensten und Kon-
takten. AuBerdem ist hier eine Tendenz zu Mehrbetriebsunternehmen
beobachtbar. Hier beschranken sich die groBstadtischen Betriebe der
Sachgiiterproduktion zunehmend auf die Wahrnehmung von Hauptsitz-
funktionen. Von dieser (kostengiinstigen) komplementiren raumlichen
Arbeitsteilung gehen durchaus positive Impulse auf die zum Teil abhéan-
gigen Betriebe in den sonstigen zentralen und peripheren Gebiete und
auf deren Dynamik (auch auf den Auslandsmirkten) aus. In den Agglo-
merationen selbst bewirken sie aber weniger Expansion (37).

Diese Arbeitshypothese 148t sich — zwar in indirekter und sehr vager
Form - als durch das empirische Material zumindest nicht widerlegt an-
sehen. Allerdings 148t sie sich nur schwer gegen die sich von der Aussa-
ge her mit ihr teilweise liberschneidenden Hypothesen 1 und 3 abgren-
zen, da hier nicht beurteilt werden kann, inwieweit der (zumindest rela-
tive) Substanzverlust v. a. von Sektor 3 in den GroBstiddten von einer
physischen Produktionsverlagerung begleitet ist.

Zur Arbeitshypothese 5: Diese Arbeitshypothese, nach der zu erwarten
ist, dal West- und Zentralosterreich wegen der geringeren Entfernung
zu den dynamischen mitteleuropidischen Miarkten und den daher niedri-
geren Transport- und Kommunikationskosten komparative Vorteile im
Export gegentiber Ost- und Stidosterreich aufweisen, 148t sich nur teil-
weise und nur sehr bedingt bestatigen:

So scheint die relative Exportschwiche von Ostosterreich auch an der
geringen Funktionsfahigkeit des Ballungskernes Wien und der damit zu-
sammenhingenden mangelnden (Struktur-)Flexibilitit der iiberalterten
oder schwach industialisierten Randgebiete und nicht nur an der Markt-
ferne der gesamten Region zu liegen. Darauf weist auch hin, da3 die
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schwache Entwickung der Inlandsabsétze v. a. des transportkostensensi-
blen Sektors 3 nicht von Niederosterreich, sondern v. a. von der Kern-
stadt Wien ausgeht.

Auch in Stidosterreich ist nicht (nur) die Randlage die Ursache fiir die
tibrigens nur geringfiigig schwachere Exportdynamik (wie die ausge-
zeichnete Performance vor allem der Grofstadte und der peripheren Ge-
biete zeigt). Allerdings diirften hier die GroBstidte — im Gegensatz zur
Ostregion - zu klein und ihre Ausstrahlung aus diesem Grund zu
schwach sein, um Strukturwandel und Integration der peripherer gele-
genen Gebiete ausreichend zu unterstiitzen.

Die produktmaéaBige Orientierung von Oberosterreich und eines Teiles
der westlichen Bundesldander und die dort teilweise liberproportionale
Dynamik der Auslandsumsitze weisen zwar auf Vorteile der eurozentra-
len Lage hin. Andererseits muB3 aber auch gesehen werden, da3 westlich
der Enns sowohl die auBBenhandelsméfBlige Integration als auch die Dy-
namik nicht wegen, sondern trotz der nicht ausreichend funktionsfahi-
gen GroBstadte (vielleicht mit Ausnahme von Salzburg) tiberdurch-
schnittlich ist. Sehr vereinfacht ausgedriickt heiflt das also, daf3 hier die
Vorteile der Marktnéhe die Nachteile der Wirtschafts- und Ausstrah-
lungsschwiche der GroBstadte kompensieren.

Als nicht hypothesengemiaf mufl jedoch gewertet werden, daf sich der
Inlandsabsatz v. a. des (aufgrund der groBeren ,,Eurozentralitat” weni-
ger transportkostengeschiitzten) Sektors 3 deutlich besser entwickelt als
der der ferneren Ost- und Siidregion.

GroBraumig 148t sich also der EinfluBl der Entfernung von den dyna-
mischen Industrielindern auf Importdruck und Exportperformance
kaum verifizieren, da hier zu viele zusitzliche Einfluifaktoren wirksam
werden.

6.2 Folgerungen

Abstellend auf jene Arbeitshypothesen 1 bis 4, die aufgrund der unter-
schiedlichen Lage in funktionalen Regionen postuliert wurden, ist zu
folgern: Nur in den sonstigen zentralen und — mit einem gewissen Ab-
stand — auch in den peripheren Gebieten werden im grofSen und ganzen
Moglichkeiten im AuBenhandel wahrgenommen, die die spezifischen
Standortvoraussetzungen bei der Spezialisierung und Integration in die
internationale Arbeitsteilung bieten. Bemerkenswert sind v. a. in zentra-
len Gebieten die positiven Tendenzen in dem Sektor mit hoherem Inno-
vationspotential. Insbesondere auf den ausléandischen, aber auch auf den
inldndischen Méarkten bei starkem Importdruck entwickelt sich hier der
Absatz — von starker standardisierten Produkten in offenbar spateren
Phasen des Produktzyklus — giinstiger als dies in den GroBstadten in den
friheren, von stirkerer Nachfragedynamik geprigten Phasen der Fall
ist.

Optimisten moégen daraus — nicht ganz zu unrecht - einen Erfolg der
Disparitaten ausgleichenden Regionalpolitik ableiten. Pessimisten wer-
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den darin hingegen eher eine Schwiche der grostidtischen Wirtschaft
und in vielen Fallen Handlungsbedarf fur in den Agglomerationen an-
setzende Technologiepolitik erblicken.

In den Grof3stiddten (mit Ausnahme von Stidosterreich) werden nam-
lich - quasi spiegelverkehrt — die Chancen dieses Sektors kaum wahrge-
nommen, die ihm das héhere Angebot an Humankapital und hochrangi-
gen Dienstleistungen dort bietet: durch tiberdurchschnittliche Speziali-
sierung in durch dynamische internationale Nachfrage gepriagten Berei-
chen mit hohem Innovationspotential das vergleichsweise niedrige tech-
nologische Niveau der osterreichischen Volkswirtschaft an die Stan-
dards der westlichen Industrienationen heranzufiihren und gleichzeitig
— so kann gefolgert werden — technologischen Transfer innerhalb und
nach auBerhalb der Kernstiadte zu bewirken.

Statt dessen operiert der Technologiesektor in den Kerngebieten in
wenig expansiven und gegen die ausldndische Konkurrenz weitgehend
abgeschotteten, vornehmlich inldndischen Marktnischen mit wenig Ex-
portpotential, das er (unter dynamischen Aspekten) auch viel weniger
ausschopft als in den tibrigen Lagetypen (38).

Nicht nur zum Nutzen der GroBstidte als vielmehr zu jenem des tech-
nischen Fortschritts der gesamten Volkswirtschaft sei daher an dieser
Stelle die systematische Diskussion einer Politik der regionalen Ressour-
cenallokation unter Gesichtspunkten der Nutzungseffizienz und nicht
nur unter dem Aspekt des regionalen Disparitatenausgleichs angeregt.

Es ist nicht auszuschlieBen, da - auch unter Auflenhandelsgesichts-
punkten - die Osterreichische Wirtschaft zunehmend in eine Schere
gerat: einerseits wird sich c. p. der Importdruck auf den Technologiesek-
tor in den GroB3stadten mit zunehmender Integration des zentraleuropai-
schen Wirtschaftsraumes intensivieren, und seine Exportchancen wer-
den sich weiter verringern. Andererseits werden die einfachen Verarbei-
tungssektoren, die sich gegen die Peripherie hin nicht nur auf GroéBen-
und Synergievorteile, sondern bisher auch (mit Erfolg) auf niedrigere
Lohne und Grundstiickskosten stiitzen, unter den Konkurrenzdruck der
sich zunehmend in den Wirtschaftsraum integrierenden Niedriglohnlan-
der im Siiden der EG und der ehemaligen RGW-Staaten geraten.

Literatur

(Zu der insgesamt verwendeten Literatur vgl. Keil [1991]).

Breuss, Fritz, Osterreichs AuBenwirtschaft 1945-1982 (Wien 1983).

Brocker, J., Rdumliche Wirkungen der europiischen Integration — Ein Survey, in: Jahr-
buch fiir Regionalwissenschaft 11 (1990).

Buttler, F.; Gerlach, K.; Liepmann, P., Grundlagen der Regional6konomie (Reinbek
1977).

Kaniak, J.; Skarke, N., Die Verteilung der industriellen Standortgunst in Osterreich
(Wien 1977).

Keil, Dieter, Regionale Arbeitsmarktungleichgewichte bis 1985, in: Wirtschafts- und
Siedlungsstruktur II, Wist Informationen 32 (1976).

160




18. Jahrgang (1992), Heft 2 Wirtschaft und Gesellschaft

Keil, Dieter, Die AuBenhandelsverflechtung der Regionen Osterreichs (= OROK Schrif-
tenreihe 84, Wien 1991).

Keil, Dieter, Eine neue Anwendung einer alten Methode: Shift- und Share-Analyse des
regionalen Auflenhandels (= unveréffentlichtes Manuskript, Wien 1992).

Krugmann, P., New Theories of Trade Among Industrial Countries, in: American Eco-
nomic Review 73/2 (1983), Papers and Proceedings.

Rainer, N., Auswertungen von Produktstatistiken nach einem einheitlichen Klassifika-
tionskonzept: Ergebnisse 1976-1981, in: Statistische Nachrichten 3 (1985).

Schulmeister, S.; Bosch, G., Das Technologische Profil der ésterreichischen Wirtschaft im
Spiegel des AuBlenhandels, in: WIFO (Hrsg.), Die internationale Wettbewerbsfahigkeit
Osterreichs, dsterreichische Strukturberichterstattung; Kernbericht 1986 (Wien 1987).

Siebert, H., AuBenwirtschaft (Stuttgart 1984, 3. Aufl.).

Tichy, Gunther, The product-cycle revisited: some extensions and clarifications, in: Zeit-
schrift fur Wirtschafts- und Sozialwissenschaften 111/1 (1991).

Todtling, Franz, Organisatorischer Status von Betrieben und Arbeitsplatzqualitit in pe-
ripheren und entwicklungsschwachen Gebieten Osterreichs (Wien 1983).

Anmerkungen

(1) Rainer (1985).

(2) Keil (1991): Auf diese Studie als quantitativ und qualitativ umfassendere Arbeit
wird bereits an dieser Stelle im Hinblick auf empirische Nachweise, Literatur u. a.
verwiesen, wo hier aus Platzgriinden zum Teil nur kursorisch dokumentiert werden
kann.

(3) Rainer (1985).

(4) Der Aullenhandel wurde dabei auf die (Brutto-)Produktionswerte der exportfdhigen
und unter ausldndischer Konkurrenz stehenden Sachgiiterproduktion bezogen. Ent-
sprechend unserer Annahme setzt sich diese aus Industrie (im osterreichischen
Durchschnitt 88% des BPW) und Grof3igewerbe (12%) zusammen. Kleinstes Sekto-
renelement stellen die Dreisteller, kleinstes regionales Element die politischen Be-
zirke dar.

(5) Eshandelt sich um keine effektiven Einfuhren in die Region, sondern um die gesamt-
osterreichische Einfuhr jener Produkte, die in dieser Region erzeugt werden und mit
der die regionale Sachgiiterproduktion auf dem 6sterreichischen Markt in Konkur-
renz tritt. Als Quote vom Produktionswert ergibt diese Grofle einen guten Hinweis
auf den Importdruck, dem die entsprechende Produktgruppe bzw. der aufaggregier-
te Sektor einer Region ausgesetzt ist.

(6) Grundsitzlich ist eine Differenzierung sowohl der regionalen Exportmoglichkeiten
als auch des Importdrucks nach den Handelspartnern méglich. Aus der Unterschei-
dung nach dem Industrialisierungsgrad dieser Handelspartner ergeben sich die Aus-
sagen uber den technologischen Stand der konkurrierenden Produkte und die auf
den Inlands- und Auslandsmérkten herrschenden Wettbewerbsverhéltnisse. Darauf
kann in der vorliegenden Studie aus Raumgriinden jedoch nicht eingegangen wer-
den. Vgl. dazu Keil (1991), Kap. 5.

(7) Zu einer umfassenderen Analyse mit zusédtzlichen Kennziffern und dem gesamten
Formelwerk vgl. Keil (1991) sowie Keil (1992).

(8) Vgl. dazu die Uberblicke bei Breuss (1983), Buttler et al. (1977), Keil (1991).

(9) Vgl. dazu auch Siebert (1984).

(10) Vgl. dazu Krugmann (1983), Schulmeister, Bosch (1987).

(11) Vgl. Buttler et al. (1977), Brocker (1991).

(12) Buttler et al. (1977).

(13) Vgl. Keil (1976).

(14) Vgl zuletzt Tichy (1991).

(15) In der neueren Literatur werden den Vorteilen des ,regional ressourcing“ vor jenen
des ,,worldwide ressourcing* der Vorzug gegeben.
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(16) Hier handelt es sich um Ableitungen aus synthetischen theoretischen Konzepten, die
bisher in der Literatur kaum diskutiert wurden. Auch empirische Evidenz aus ande-
ren Landern (insbes. in bezug auf die Exportneigung in den einzelnen Phasen des
Produktzyklus) ist dem Autor nicht bekannt.

(17) Tichy (1991).

(18) Todtling (1983).

(19) Kaniak, Skarke (1977).

(20) Wir verfiigen in unserer Untersuchung liber keine Information zum Net-Value (Wert
je Gewichtseinheit). Der Frachtaufwand in Prozent des Umsatzes weist jedoch dar-
auf hin, daBB Gewichtsintensitét und Transportkostenempfindlichkeit mit dem spezi-
fischen Humankapitaleinsatz abnehmen.

(21) Kapitel 5, in dem die Bundesldnder untersucht werden, kommt aufgrund dieses
Theoriedefizits auch eher die Funktion der Hypothesenfindung als die ihrer Uber-
prifung zu.

(22) Zur genaueren Abgrenzung (1t. OROK) vgl. Keil (1991).

(23) Als Schwellenwerte werden keine absoluten Grenzen fiir den Humankapitaleinsatz
festgelegt, sondern (auf gesamtosterreichischer Ebene) annihernd gleiche Besetzun-
gen der Sektoren angestrebt.

(24) Gegeniiber den urspriinglichen, in Keil (1991) abgegrenzten neun traditionellen und
»anschaulichen“ Sektoren hat sie auch den Vorteil der iibersichtlicheren Darstell-
barkeit.

(25) Diese Abgrenzung hat folgende Vorteile: Erstens stellt jedes der neun Bundesldnder
eine eigene Nodalregion mit Kern-Umlandbeziehungen dar, wobei die ,Eurodi-
stanz“ durch diejenige der respektiven Landeshauptstadt relativ gut charakterisier-
bar ist.

Zweitens verfiigen die Bundesldnder (anders als die Lagetypen) liber eine ,,Corpora-
te identity” und sind an der wirtschaftspolitischen Umsetzung empirischer Ergeb-
nisse interessierte Entscheidungstrager.

(26) Wie die Tabelle zeigt, nehmen die sonstigen zentralen Gebiete eine Zwischenposition
ein.

(27) Keil (1991).

(28) Da die Kennziffern fiir die Faktorkombinationen in Tabelle 1 strukturbereinigt (120
Produkte) sind, kann geschlossen werden, da3 dieser Substitutionsproze mit zu-
nehmender Standardisierung auch der gleichen Produkte, d. h. mit Fortschreiten des
Produktzyklus, erfolgt.

(29) Breuss (1983):

(30) Keil (1991).

(31) Mit 38,7 Prozent liegt die Exportquote knapp unter derjenigen der gesamten Sach-
gliterproduktion und um etwa 18 Prozent unter derjenigen des eher an materiellen
Ressourcen orientierten skillextensiven Sektors.

(32) Der negative Zusammenhang zwischen Humankapitalinput- und Exportleistung
bzw. der Deckung der Importe durch die Exporte, wie es fiir die vorliegende Studie
statistisch signifikant nachgewiesen wurde, wire dann nur ein Effekt der Produkt-
struktur innerhalb der 120 Produktgruppen, in denen nach Phasen des Produktzy-
klus nur nach MafBigabe der rdumlich unterschiedlichen Faktorkombinationen diffe-
renziert werden kann. (Vgl. dazu Anmerkung 28).

(33) Vgl. Breuss (1983).

(34) Das gilt nicht fiir Siidosterreich (Keil 1991)!

(35) Kapitel 5 soll daher nicht nur der Uberpriifung von Arbeitshypothese 5 dienen. Seine
Funktion ist schwerpunktméiBig die einer Hilfestellung bei der Findung zusitzlicher
Hypothesen.

(36) Keil (1991).

(37) Funktionell-rdumliche Arbeitsteilung und Tertidrisierung der Sachgiiterproduktion
in den GroBstéddten.

(38) Zu dem Versuch einer Begriindung dieses teilweisen , Fehlverhaltens“ vgl Keil
(1991) 86f£f.
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Anhang
Abbildung 1

Exportquotc und Importkonkurrenz 1986
{(Abweichung vom @sterrcichwert in Prozent)

Abbildung 1a Sekior 1

(Skillintensive Produkte)
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Osterreichwerte: Exporteuete 38,7%; Importeuote 52,8%.
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(Produkte mit durchschnittlichem Skillinput)
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Osterreichwetn.e: Expertquete 24,9%; Impertquete 26,7%.
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Abbildung 1c Sektor 3

(Skillextensive Produkte)
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Osterreichwerte; Kxporieuate 56,2%; Importquote 49,1%.
Abbildung 1d
Sachgiiterproduktion insgesamt
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®sterteichwerte: Exporiguote 40,2%; Importquote 13,3%.
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Abbildung 2

Absatzdynamik 1976/86 auf den in- und auslindischen Mirkten
(Abweichung vem Osterreichwert in Prozent)

Abbild 2
bhildung 2a Sektor 1

(Skillintensive Produkte)
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Osterrcichwerle: Exportwachstum 10,1% p. a.; Veranderung des Inlandsabsatzes 5,9% p. 2.

Abbildung 2b Sektor 2
(Produkte mit durchschnittlichem Skillinput)
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Ostcrreichwerte: Exportwachstum 7.3; Inlandsabsatz 4,8 (jeweils in % p. a.).
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Abbildung 2¢

Sektor 3
(Skillextensive Predukte)
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Osterreichwerte: Exportwachstum 8,0; Inlandsabsatz 2,0 (jeweils in % p. a)

Abbildung 2d

Sachgiiterproduktion insgesamt
} —

2, 51

2 4

= i i =1 T T 1
W N B St K 00 S T Vv
Osterreichwerte; Exportwachstum 8,5; Inlandsabsatz 4,4 (jeweils in% p. a.).
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